CERERE DE PRESELECTIE

|I. DATE PROMOTOR:

1.1. Date de identific

are si contact:

Denumire oficiala
organizatie/institutie:

Date de contact sediu: res
Pagina web:
uma

Cod unic de inregist

Nume, prenume

reprezentant legal

Date tact rep tant resa e-mai

legal: umar telefo

Nume, prenume persoana

de contact:

Date contact al resa e-mai

pers i de tact umir telefo

Calitatea de platitor TVA:

Coduri CAEN relevante:

CAEN Cercetare:

CAEN Activitate economica
propusa prin proiect

(Productie/Servicii):

CAEN Principal:

* Situati cursorul peste check-box

si dati click.

1.2. Rolul promotorului:
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Descrieti pe scurt rolul promotorului in initierea gi implementarea ideii de proiect, precum si
experienta legatd de acele activitati economice care au fost selectate mai sus ca fiind
relevante pentru aceasta idee. Max. 1,500 caractere cu spatii.

.3 Capacitatea financiara a promotorului**:

Denumire indicator: U.M. Anul: 2016 Anul: 2017

Cifra de Afaceri Mii lei

Numar mediu de salariati | Persoane

Active totale Mii lei
Profit operational Mii lei
Datorii totale Mii lei
Cheltuieli cu dobéanzile Mii lei
EBITDA* Mii lei

**: V& rugdm anexati cererii si ultimele situatii financiare..

ll. DATE PARTENERI (Daca este cazul):

V& rugadm completati mai j;OS datele pentru primul partener si Anexa 2.1 - Parteneri in cazul in care aveti mai
multi parteneri in proiect. In functie de numarul acestora, multiplicati Anexa 2.1 dacéa este cazul.

I.1. Date de identificare si contact:

Denumire oficiala
organizatie/institutie:

Date de contact sediu: Adresa:
Pagina web:

Numar telefon:

Cod unic de inregistrare:

Nume, prenume
reprezentant legal:

! Indicatorul EBITDA este prescurtarea de la Earnings Before Interest, Taxes, Depreciation and Amortization ,
tradus insemnand profitul inainte de dobanzi, impozite, depreciere si amortizare.

EBITDA = profitul net + cheltuiala cu dobanda + cheltuiala cu impozitele +c heltuiala cu amortizarea (si
deprecierea).



Date tact reprezentant m
legal: m
Nume, prenume persoana

d ntact:

Date contact al m
p nei d ntact m
Calitatea de platitor TVA: O Piatitor*

Coduri CAEN relevante:

CAEN Cercetare: CAEN Cercetare:

CAEN Activitate economica CAEN Activitate economica
propusa prin proiect propusa prin proiect
(Productie/Servicii): (Productie/Servicii):

CAEN Principal:

* Situati cursorul peste check-box si dati click.
1.2. Rolul partenerului:

Descrieti pe scurt rolul partenerului in initierea si implementarea ideii de proiect, precum si experienta

egata
idee. Max. 1,500 de caractere cu spatil.

1.3 Capacitatea financiara a partenerului**:

Denumire indicator: U.M. Anul: 2016 Anul: 2017
Mii |

Cifra de Afaceri

ei

Numar mediu de salariati | Persoane

Active totale

Mii |
Profit operational Mii lei
Mii |

Datorii totale




Cheltuieli cu dobanzile Mii lei

EBITDA Mii lei

**: V& rugdm anexati cererii si ultimele situatii financiare.

lll. DESCRIEREA IDEIlI DE PROIECT:

1. Titlu:
Ill.2. Descrierea scurta a ideii:

Prezentati obiectivele, activitdtile si principalele rezultate ale ideii, precum si impactul agteptat al
acestuia. Maxim 2,000 de caractere cu spatii.

lll.3. Relevanta propunerii din perspectiva procesului de specializare inteligenta:
lll.3.a. Domeniile de specializare inteligenta relevante:

Bifati check-boxurile aferente domeniilor relevante:

O Agro-alimentar O Materiale noi, avansate
O Cosmetice si suplimente alimentare O Tehnologii de productie
O Sanatate [0 Tehnologia informatiei si comunicatiilor

lll.3.b. Contributia la dezvoltarea domeniilor si nigelor relevante:

Descrieti modalitatea prin care ideea de proiect va contribui la dezvoltarea niselor specifice
domeniului/domeniilor de specializare selectate. Maxim 2,000 de caractere cu spatii.

lll.3.c. Contributie la viziunea si obiectivele strategice:

Descrieti modul in care idea de proiect va contribui la viziunea strategica, respectiv la atingerea
obiectivelor strategice si specifice ale specializérii inteligente la nivel regional. Maxim 2,000 de
caractere cu spatii.

11.3.d. Contributia la indicatorii strategici:
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Bifati una din variantele prezentate in lista de mai jos si in sectiunea descriptiva sa descrieti pe scurt
produsul (bun sau serviciu) inovativ care va putea fi fabricat in masa/ prestat in urma implementarii
proiectului propus, respectiv tipul de inovare (inovare disruptiva, produs nou, produs semnificativ
imbunatatit). Max. 2,500 de caractere cu spatii.

Ideea de proiect va rezulta in:
O Bun inovativ produs in Regiunea de Dezvoltare Nord-Vest

O Serviciu inovativ prestat in Regiunea de Dezvoltare Nord-Vest

O Bun si serviciu inovativ produs/prestat in Regiunea de Dezvoltare Nord-Vest

lll.4. Justificarea produsului (bun gi/sau serviciu) inovativ:

De ce este nevoie de produsul inovativ? Va rugdm sa faceli referire la provocéri societale europene
relevante si/sau la exploatarea unor oportunitdti — bazate de ex. pe resurse umane, naturale,
infrastructurale unice la nivel regional — si/sau la tendinte globale/europene ale pietei, etc. Max. 2,500

de caractere cu spatii.

l11.5. Justificarea ideii de proiect:

Argumentati nevoia pentru ideea de proiect gi sa faceti referire inclusiv la necesitate obtinerii unei
finantari nerambursabile. Mentionati daca ati mai incercat sa obtineli finantare pe componente ale
proiectului si din ce surse, respectiv motivul pentru care nu ati obtinut finantare. Max. 2,500 de

caractere cu spatil.

lll.6. Stadiul de dezvoltare a ideii de proiect:

Prezentati in ce stadiu se afla activitatea de cercetare si sa prezentati rezultatele deja obtinute pe care
propuneti sa le dezvoltati mai departe in vederea lansarii pe piatd a unui produs (bun, serviciu)
inovativ. Puteti include informatii si despre alti pasi realizati. Informatiile legate de terenuri, cladiri,
respectiv documente, studii elaborate se includ intr-o alta sectiune. Max. 3,000 de caractere cu spatii.
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lll.7. Descrierea activitatilor propuse si rezultatelor vizate:

Descrieti toate activitatile si sub-activitatile propuse, respectiv rezultatele vizate in urma implementarii
acestora, utilizad si multiplicad formatul tabelar de mai jos. Aveti in vedere cd 1) activitatile de
cercetare-dezvoltare-inovare, de investitii in spatii/ echipamente de productie/prestare servicii, precum
si cele de management proiect, comunicare/vizibilitate sunt obligatorii; 2) detalii privind aspectele
tehnice, inclusiv echipamentele propuse aferente activitatilor de cercetare-dezvoltare, investitii gi
sprifin pentru comercializare trebuie descrise in sectiunile urmatoare. Va rugdm completati mai jos
datele pentru prima activitate si Anexa 2.2 - Activitati pentru restul activitétilor propuse prin proiect. In
functie de numaérul acestora, multiplicati Anexa 2.2 dacé este cazul.

Denumirea activitatii: | I.

Durata: 101...nfal...n—-101...n/al ...n

Denumirea si descrierea scurta a sub-activitatilor:

1.1
1.2

REZULTAT U.M. NUMAR

Denumirea activitatii: | Il.

Durata: 101...nfal...n—-101...n/al ...n
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Denumirea si descrierea scurta a sub-activitatilor:

1.1
1.2

REZULTAT U.M. NUMAR

1l.8. Componenta de cercetare:
lll.8.a. Etapele activitatii de cercetare propuse:

Prezentati toate etapele ce trebuie parcurse in componenta de cercetare-dezvoltare-inovare pentru a
ajunge la un prototip/serviciu final ce poate fi produs in masa si comercializat ulterior implementarii
proiectului. Aveti in vedere stadiul actual si definitia etapelor de cercetare relevante (cercetare
industriald, dezvoltare experimentald). Adaugati aspecte privind proiectarea fluxului tehnologic sau in
cazul serviciilor a procedurilor/metodologiilor. Max. 3,500 caractere cu spatii.

1ll.8.b. Utilizarea tehnologiilor generice esentiale si tehnologiilor digitale:

Prezentati in ce masura ati utilizat, planificati sa utilizati in activitatea de cercetare-dezvoltare-inovare
tehnologiile generice esentiale (mentionand inclusiv care dintre ele), si/sau tehnologia digitala. Max.
1,500 caractere cu spatii.

lll.8.c. Echipamentele necesare activitatii de cercetare:

Descrieti echipamentele de cercetare necesare implementdarii activitatii, cu referire inclusiv la
caracteristicile tehnice ale acestora. Mentionati care sunt echipamentele pe care le detineti deja si
care sunt echipamentele care urmeaza a fi achizitionate. Max. 3,500 de caractere cu spatii.
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1ll.8.d. Resursele umane necesare activitatii de cercetare:

Descrieti echipa de cercetare necesara implementarii, cu referire la pozitii, rol, responsabilitati, nivel
de experientad in domeniul de cercetare propus prin proiect. Pentru fiecare expert va rugadm mentionati
daca este angajat sau urmeaza sa fie recrutat. Pentru cercetatorii deja angajati va rugam descrieti si
sarcinile actuale, iar pentru cei care urmeaza sa fie angajati mentionati daca au fost identificati deja
sau urmeazé sa fie. In acest ultim caz, va rugdm descrieti criteriile de selectie/recrutare avute in
vedere. Max. 3,000 de caractere cu spatil.

lll.8.e. Situatia terenurilor/cladirilor:

Prezentati situatia cladirilor care vor fi utilizate pentru amplasarea echipamentelor de cercetare
prevazute sau in cazul in care propuneti investitii in terenuri/cladiri a situatiei acestora. Faceti referire
la locatie, la dreptul de proprietate, la marimea spatiului/terenului, etc. Max. 2,500 de caractere cu
spatii.

lll.8.f. Maturitatea componentei de cercetare:

Descriefi aspecte legate de brevetele care sunt necesare implementarii activitatii de cercetare.
Mentionati daca, si in ce masura ati avansat deja in vederea obtinerii unui prototip, sau daca aveti
deja prototip testat in conditii de laborator si/sau conditii reale. Max. 2,000 de caractere cu spatii.

111.9. Componenta de investitii:
111.9.a. Fluxul tehnologic:

Prezentati etapele cunoscute din viitorul flux tehnologic sau in cazul serviciilor a
metodologiilor/procedurilor de lucru. Descrieti unde si din ce motiv ar putea interveni schimbdéri. Max.
3,500 caractere cu spatii.

111.9.b. Echipamentele necesare activitatii de investitii in productie/spatii de prestare:

Descrieti echipamentele, utilajele, dotarile necesare implementarii activitatii, cu referire inclusiv la
caracteristicile tehnice ale acestora. Mentionati care sunt echipamentele pe care le detineti deja si
care sunt echipamentele care urmeaza a fi achizitionate. Max. 3,500 de caractere cu spatii.

ll.9.c. Resursele umane necesare activitatii de investifii in productie/spatii de
prestare:
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Descrieti echipa necesara implementarii activitatii de investitii, cu referire la pozitii, rol, responsabilitati,
nivel de experienta. Pentru fiecare expert necesar va rugdm mentionati dacd este angajat sau
urmeaza sa fie recrutat. Pentru personalul deja angajati va rugam descrieti si sarcinile actuale, iar
pentru cei care urmeaza sé fie angajati mentionati daca au fost identificati deja sau urmeaza s4 fie. In
acest ultim caz, va rugam descrieli criteriile de selectie/recrutare avute in vedere. Expertii vor include
personalul TESA necesar activitatii de productie. Specificati dacéa va fi necesara crearea de noi locuri
de munca pentru derularea activitatii de productie cu mentionarea numérului minim de locuri de
munca estimat. Max. 3,000 de caractere cu spatii.

111.9.d. Situatia terenurilor/cladirilor:

Prezentati situatia cladirilor care vor fi utilizate pentru amplasarea echipamentelor, utilajelor, dotarilor
prevazute sau in cazul in care propuneti investitii in terenuri/cladiri a situatiei acestora. Faceti referire
la locatie, la dreptul de proprietate, la marimea spatiului/terenului, etc. Max. 2,500 de caractere cu
spatii.

111.9.e. Maturitatea componentei de investitii:

Descriefi aspecte legate de stadiul elaboréarii documentatiei tehnico-economice necesare. De ex.
stadiu SF, PT, DALI, etc.. Max. 2,000 de caractere cu spatii.

111.10. Impactul pe piata a produselor inovative:
lll.10.a. Piata vizata:

Descrieti piata/segmentele de piaté vizate, numarul estimat al clientilor, nevoile lor si comportamentul
lor agteptat. Max. 2,500 de caractere cu spatii.

11.10.b. Masuri/strategia de comercializare:

Prezentati masurile pe care le aveti in vedere in cadrul sau in afara proiectului pentru asigurarea
impactului asteptat pe piatd/in vederea sprijinirii comercializarii produsului inovativ vizat. Prezentai
elementele cunoscute ale strategiei de introducere pe piatd si specificali ce pasi urmeaza sa mai
efectuati pentru a avea o astfel de strategie. Max. 3,000 de caractere cu spatii.
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111.10.c. Resursele umane necesare comercializarii:

Descrieti echipa necesara pregatirii si sustinerii viitoarei comercializari. Pentru fiecare expert necesar
va rugam mentionati dacad este angajat sau urmeaza sa fie recrutat. Mentionati daca planificati
instruirea acestui tip de personal in cursul implementarii. Pentru personalul deja angajati va rugam
descrieti si sarcinile actuale, iar pentru cei care urmeaza sa fie angajati mentionati daca au fost
identificati deja sau urmeazd s& fie. In acest ultim caz, vd rugdm descrieti criteriile de
selectie/recrutare avute in vedere. Max. 3,500 de caractere cu spatii.

11.10.d. Maturitatea componentei de comercializare:

Care sunt planurile, analizele, studiile pe care le-ati elaborat deja si stau la dispozitie? Acestea de ex.
pot fi studiu de piata, plan de afaceri, plan de marketing, analiza de piata, etc. Va rugam mentionati
cénd au fost elaborate. Max. 2,000 de caractere cu spatii.

11.11. Impactul la nivelul companiei
lll.11.a. Capacitatea de productie/prestare si de comercializare:

Estimati capacitatea anuald de productie in cazul bunurilor $i de furnizare in cazul serviciilor gi
prezentali pe ce bazafi aceste estimari. De asemenea, va rugdm estimati capacitatea anuald de
comercializare gi prezentati detalii cu privire la politica de preturi. Max. 2,500 de caractere cu spatii.

lll.11.b. Cresterea veniturilor si a numarului locurilor de munca:

Estimati cum vor cregte anual veniturile in urma comercializarii produselor inovative. Estimarea se
face pe fiecare an, pe cinci ani dupa finalizarea proiectului:

An referinta: Venituri:

An referinta: Numar locuri de munca:

Venituri AN1

Venituri AN2

Venituri AN3

Venituri AN4

Venituri AN5

Nr.loc.munca
AN1

Nr.loc.munca
AN2

Nr.loc.munca
AN3

Nr.loc.munca
AN4

Nr.loc.munca
AN5

10
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ll.12. Aspecte legale
lll.12.a Gestiunea proprietatii intelectuale/industriale:

Prezentati in ce masura aveli nevoie de brevete pentru derularea activitatilor de cercetare-dezvoltare
si dacéd detineti aceste brevete sau nu. In eventualitatea in care nu, prezentati ce masuri veti lua. De
asemenea, in cazul in care activitatile planificate vor rezulta inclusiv in brevete, vd rugadm prezentati
cum planificati s& obtineti aceste brevete si cand estimati ca acestea vor fi obtinute. Max. 2,500 de
caractere cu spatii.

lll.12.b Obligatii legale inainte de comercializare:

Prezentati care sunt obligatiile legale ce trebuie luate in considerare in vederea comercializarii pe
piatd a bunurilor sau serviciilor inovative. Va rugam séa faceti referire explicitad si la actele normative
aplicabile in vederea obtinerii tuturor certificarilor, avizelor, autorizatiilor necesare introducerii pe piata
a produselor inovative, precum gi durata necesara obtinerii acestora, estiménd perioada in care le veti
obtine. Max. 3,000 de caractere cu spatii.

lll.13. Riscuri si managementul acestora

Prezentati care sunt riscurile financiare, operationale, legale ca ar putea sa apard in cursul
implementarii ideii de proiect, respectiv ulterior acestuia. Pentru fiecare risc prezentati masurile de
management a riscurilor. Max. 2,500 de caractere cu spatii.

IV. BUGET:

IV.1 Buget total

Inainte de completarea tabelului de mai jos s& completati foile de lucru relevante din bugetul in format
Excel si introduceti de acolo valorile finale.

Buget/surse buget Valoare cu TVA Valoare fara TVA Procent

Cheltuieli totale eligibile

Fonduri nerambursabile
(FESI + co-finantare
nationala)

11
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Co-finantarea proprie

IV.2. Surse proprii

Mentionati din ce surse veti acoperi co-finantarea proprie, cheltuielile neeligibile si din ce veti asigura
finantarea necesara implementarii activitatilor, pana la rambursarea cheltuielilor. Astfel de surse pot fi
de exemplu: capital financiar propriu, imprumuturi bancare, etc. Prezentati aceste aspecte pe fiecare
partener in parte care are buget.

Denumire oficiala Promotor:

Data:

Nume, prenume reprezentant legal:

Semnatura reprezentantului legal (si
stampila dupa caz):

12
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DECLARATIE?

Subsemnatul....................... (nume/ prenume ), in calitate de reprezentant legal, avand drept
de semnatura PENtru..........ccovveevvvennnn... (numele organizatiei reprezentate),
........................ (adresa oficialda / numdr de inregistrare), cunoscand faptul ca falsul in
declaratii reprezinta o infractiune pedepsita de legea penala, prin prezenta declar pe proprie
raspundere in numele parteneriatului pe care il reprezint, ca informatiile furnizate in Cererea
de preselectie sunt exacte si corespund realitatii, cd am luat la cunostinta cerintele si regulile
cuprinse in documentatia aferenta procedurii de pre-selectie, si in eventualitatea in care idea
de proiect prezentata in cadrul acestui formular va fi selectata in cadrul procedurii de pre-
selectie ma angajez/declar la urmétoarele:

- Parteneriatul prezentat in Cerere va fi definitivat, in conformitate cu regulile stabilite
prin viitorul Ghid al solicitantului;

- Organizatiile partenere indeplinesc criteriile de eligibilitate, agsa cum sunt acestea
descrise in documentatia procedurii de pre-selectie;

- Documentatia depusa pe suport de hartie si versiunea electronica a acesteia sunt
identice;

- Sunt in cunostintd de cauzd ca cererea depusad spre analizd va constitui un
document pe baza caruia va fi realizat procesul preliminar de selectie a ideilor de
proiecte, si ca acest lucru nu implica nici un fel de angajament din partea autoritatilor
sau al altor organisme implicate in gestionarea si controlul Programului Operational
Regional 2014-2020 de a incheia un contract de finantare pentru implementarea
proiectului,

- In cazul in care idea este selectatd ma angajez s& o dezvolt si s& depun o aplicatie
in urma lansarii viitorului Ghid specific si in conditiile prevézute de acesta.

De asemenea declar ca nici una din organizatiile partenere nu se afla in una sau mai multe
din situatiile de mai jos:

(a) in stare de faliment sau fac obiectul unei proceduri de lichidare sau de
administrare judiciard, au incheiat concordate judiciare, si-au suspendat activitatea
economicad sau fac obiectul unei proceduri in urma acestor situatii sau se afla in
situatii similare in urma unei proceduri similare prevazute de legislatia sau de
reglementarile nationale;

(b) acestia sau persoanele care au putere de reprezentare, decizie sau control asupra
lor au fost condamnati printr-o hotéréare cu valoare de res judicata a unei autoritéfi
competente a unui stat membru pentru un delict legat de conduita lor profesionala;

(c) au comis in conduita lor profesionald greseli grave, demonstrate prin orice
mijloace pe care autoritatea contractanta le poate justifica, inclusiv prin hotarari ale
BEI si ale organizatiilor internationale;

(d) nu si-au respectat obligatiile de platd a contributiilor de asiguréri sociale sau de
achitare a impozitelor in conformitate cu prevederile legale ale tarii in care sunt
stabiliti sau ale tarii autoritatii contractante sau ale tarii unde se executa contractul;

(e) acestia sau persoane cu putere de reprezentare,decizie sau control asupra lor au
fost condamnati printr-o hotérére cu valoare de res judicata pentru fraudd, coruptie,
participare la o organizatie criminala, spéalare de bani sau participare la orice alte
activitati ilegale in detrimentul intereselor financiare ale Uniunii;

2 ge completeaza de catre reprezentantul legal din partea Promotorului care fnainteaza prezentul formular in
numele intregului parteneriat.

13
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(f) intr& sub incidenta unei sanctiuni administrative mentionate la articolul 109
alineatul (1) reprezentare, decizie sau control care fac obiectul hotarérii mentionate la
litera (b) sau (e) de la primul paragraf.

Denumire oficiala Promotor:

Data:

Nume, prenume reprezentant legal:

Semnatura reprezentantului legal (si
stampila dupa caz):
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